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Siamo al framonto o all'alba dell'epoca Ecm? Stando alla
normativa europea, al di l& delle italiche paludi il sistema
che certifica ogni anno la formazione derersonale sani-
tario dovrebbe avere un futuro. Chissd in che forma, con
quanta convinzione.
E mentre molti ancora si indignano perché lo Stato (cioé
il cittadino) desidera trovare una misura che quantifichi
I'aggiornamento professionale, cosi come avviene in tutta
tranquillita, per esempio, per i dottori commercialisti, si
aprono le frontiere a nuove generazioni di dentisti euro-
pei: non sto a dire se pil o meno preparati degli italiani,
certamente giovani e scalpitanti. Questo & il mercato, e
sard il mercato a decidere se |'offerta straniera & econo-
micamente e qualitativamente alleftante.
Chissa allora che |'accreditamento obbligatorio non
possa essere una griglia di verifica - per quanto esile -
della prestazione o%erto.
Di fatto, obbligatorietd o meno, non si pud essere spoc-
chiosi riguardo dlla formazione continua durante tutto il
percorso professionale, pena |'essere messi fuori gioco. E
una posta molto alfa, non vale la pena di rischiare.
Ricordo un’inchiesta di Altroconsumo di non troppi anni
fa, in base alla quale, su alcune decine di studi monitorati
soltanto uno effettuava una prima visita rispettando tutti i
semplici criteri richiesti: odontoiatra con i guanti, visita di
tutta la bocca, suggerimenti di igiene, preventivo scritto.
Di queste quattro condizioni preliminari a qualsiasi bana-
le trattamento, una o pil sono ancora ignorate? Se & cosi
non ci siamo, e occorre un supplemento di studio e di
applicazione. Come a scuola. E Eanccmente se ¢'é qual
cuno che verifica, o un criterio cui necessariamente
occorre aderire, tutto diventa piv facile, a costo di per-
dere un po’ della nostra latina, creativa, fantasiosa
liberta ind?viduc:le.
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L'identikit del dentista
Obiettivi e strategie dell'odontoiatra moderno

Strutture monoprofessionali, forte propensione imprenditoria-
le orientata agli investimenti (formazione in primis), amplia-
mento delle strutture: questo l'identikit del nuovo dentista che
esce da una recente ricerca condotta da Key-Stone.

Il problema viene quindi ribaltato: a questo punto, l'unica
vera carenza & rappresentata dai pazienti. In tempi come que-
sti, che si prospettano di grande orientamento alla “deregula-
tion”, saranno quindi la politica, le istituzioni, la categoria
professionale, I'industria e ogni singolo operatore del settore a
dover intervenire, affinché venga alimentata la domanda e
non semplicemente controllata l'offerta. Il servizio a pagina 9.
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